PRUOVODCE

/] otgzek, .
ktere si polozte
pred prvnim krokem

Priivodce pro kazdého, kdo chce zacit budovat trvalou rezervu.

Zbynék Joch



uvobp

Nez polozite prvni kamen

Kdyz dobry vcelar zaklada novy ul, neleti nejprve pro vcely. Nejdriv vybere misto.
Zkontroluje, jestli tam bude dost slunce, klid a co je v dosahu. Promysli, kolik
vCelstev pfivita a co budou potrebovat v zimé. Teprve potom zacne stavét.

S budovanim rodinné rezervy je to podobné. Nez poslete prvni korunu, vyplati se
znat odpovéd na sedm otézek. Z&dnad z nich neni sloZitd. Z4dnd nevyZaduje
finan¢ni vzdélani. Staci klid, pdl hodiny a tuzka.

Kdyz si po sedmi otdzkach budete jisti, kam smérujete, sednete-li si pak s
poradcem, nebude to schlizka o produktu. Bude to schlizka o vasem planu.

Tento privodce neni navod, jak rychle zbohatnout. Ndvody na rychlé zbohatnuti
déla nékdo jiny a hodné nahlas. Tento prlivodce je ramcem pro klidné rozhodovani.

,Budoucnost neznd nikdo. Pfipravit se na ni mGze kazdy.”



OTAZKA 1 ZE 7

ProC vlastné chci sporit?

Sporeni bez dlvodu se zhrouti pfi prvni nepriznivé zpraveé. Kdyz napadne snih nebo
prijdou Spatna cisla z trhd, ¢lovék si polozi otdzku ,proc to vlastné délam?”. Pokud
na ni nema odpoved, prestane.

DUvod nemusi byt velky. Staci pravdivy.
Lidé spori, protoze:

— chtéji pro déti néco pripraveného, az si budou zakladat vlastni Zivot,

— chtéji mit po Sedesatce klidnéjsi roky,

— chtéji mit rezervu pro pripad ztraty prijmu,

— chtéji védét, ze rodinny majetek néco unese, i kdyz se okolo bude dit leccos.

NeZ pUjdete dal, napiste si svlj ddvod jednou vétou. Pokud je tahle véta opravdu
vase, vydrzi i snih.



OTAZKA 2 ZE 7

Pred ¢im chci své Uspory chranit?

Penize nesedi v sejfu nehybné. Jejich kupni sila se s Casem méni. Co dnes stoji
jednu korunu, za pét let nemusi stacit. Inflace je ticha — neuvidite ji v bance ze dne
na den. Uvidite ji za rok v kosiku potravin.

Ochrana Uspor neni totéz co jejich hromadéni. Hromadit se da kdekoli. Chranit je
dokdze jen takové aktivum, které drzi svou hodnotu i pres generace.

Zeptejte se sami sebe: pred ¢im konkrétné chci Uspory chranit?

— Pred tichym ubyvanim kupni sily?

— Pred vykyvy mény?

— Pred necekanou bankovni nebo systémovou krizi?

— Pred tim, kdyby stat zménil pravidla, na ktera jsme zvykli?

Odpovéd na tuto otazku rozhoduje, kam patfi vase rezerva. Jiny nastroj je vhodny
proti tichému ubyvani kupni sily. Jiny proti ménovym rizikdm. Jiny proti tomu,
kdyby bankovni systém prestal fungovat tak, jak jsme zvykli.



OTAZKA 3 ZE 7

Jaky mam casovy horizont?

Trvala rezerva neni sprint. VCela neleti pro nektar, ktery bude zitra — sbira ho pro
budouci zimu, kterou jesté nevidéla.

vvvvvv

rok, fyzické drahé kovy nejsou pro vas — jejich cena v kratkém case kolisa a jeden
vykyv mize kratkodobé sporeni zbytecné zatizit. Pokud penize nepotrebujete
deset, patnact, dvacet let, dostavate se presné do horizontu, ve kterém zlato a
strfibro funguji nejlépe.

Doporuceny horizont pro trvalou rezervu z drahych kov( je minimalné pét let.
IdedIni deset a vice. To je ¢as, ktery umozni prlimérovat ndkupni cenu — kdyz je trh
dole, kupujete vic, kdyz je nahore, kupujete méné. Dlouhodobé tak nakupujete za
rozumnou prmérnou cenu, aniz byste museli sledovat trhy.

NeZ pljdete dal, ujasnéte si: na jak dlouho mohu tyto penize odlozit, aniz bych je
Cekal zpatky?



OTAZKA 4 ZE 7

Kolik mohu pravidelné odkladat?

vvvvvv

nez jednou za rok pét tisic. Ne kvili ndsobeni, ale kvili discipliné. V¢elar, ktery
otevira ul jen obcas, ho ztrati.

Kdyz nastavujete Castku, vyjdéte z rodinného rozpoctu, ne ze snu. Udrzitelna
¢éastka je takovd, kterou byste posilali i v mésici, kdy se rozbije pracka. Pokud byste
ji v takovém meésici prerusili, je nastavena moc vysoko.

Komoditni Gc¢et umoznuje zacit od péti set korun mésic¢né. Lze platit pravidelné i
nepravidelné, mimoradné pridat pri poklesu cen, nebo platby kdykoli na cas
prerusit. Nehrozi zadné sankce.

Lepsi pét set korun kazdy mésic po patnact let nez dva tisice po prvnich dvou
letech, nez se vzdate.



OTAZKA 5 ZE 7

Komu chci své uspory sverit?

Sebelepsi nastroj nestaci, kdyz neni v rukou ovéreného hospodare. U trvalé
rezervy je vybér partnera stejné dllezity jako vybér aktiva.

Sest vé&ci, na které se pred prvnim krokem zeptejte:
1. Historie. Jak dlouho firma funguje? Preckala krizi? Co o ni rikaji klienti, ktefi s
ni jsou vic nez pét let?
2. Regulace. Pod kym je firma dohledovana? Mam moznost ovérit jeji licence ve
verejnych registrech?

3. Transparentnost. Vidim jasné, kolik platim, za co a kdy se mi co vrati? Nebo
se cenik dovidam az po podpisu?

4. Fyzicka pritomnost. Mohu si zajit na pobocku a podivat se na lidi, kteri se
mnou jednaji?

5. Co se stane, kdyz budu chtit odejit. Jak rychle dostanu zpéatky, co jsem vlozil
— a za jakou cenu?

6. Vlastnictvi. Jsem majitelem konkrétnich, o¢islovanych slitki, nebo jen ¢isla v
pocitaci? Mohu si kovy nechat poslat domd, nebo je ulozit v profesionalni
Gschové ve Svycarsku — zemi s jednim z nejvy3sich standard@ vlastnickych
prav?

Pokud firma odpovida na vSech Sest otazek bez klickovani, je to dobré znameni.



OTAZKA 6 ZE 7

Jak rychle bych se k penéztim dostal, kdyby
bylo potreba?

Trvald rezerva ma dvé tvare. Vétsinu ¢asu lezi v klidu a sleduje vyvoj svého aktiva.
Obcas se hodi byt dostupna rychle — zlomend noha, neCekana oprava domu,
prilezitost koupit pozemek za dobrou cenu.

Otéazka likvidity rozdéluje aktiva na dva typy. Tam, kde se k penézlim dostanete do
druhého dne, mluvime o vysoce likvidnim ndstroji. Tam, kde cekate tydny nebo
meésice, je nastroj nelikvidni.

Komoditni Ucet u Golden Gate zajiStuje smluvné garantovany zpétny vykup za
aktudlni trzni cenu. Nedosporené gramy lze odprodat on-line bez cekdni na
dosporeni celého slitku. Penize jsou na vasem Uctu zpravidla do druhého dne.

Pri planovani likvidity je férové pripomenout, ze drahé kovy jsou zboZi. Rozdil mezi
nakupni a vykupni cenou je cenou za bezpedi, za certifikovanou kvalitu slitku a za
fyzickou drzbu. Prave proto drahé kovy nejlépe funguji v horizontu péti a vice let —
v takovém c¢ase ma vstupni rozdil prostor ustoupit do pozadi oproti dlouhodobému
VvyVvoji ceny aktiva.

Pri srovnavani nabidek na trhu se vyplati divat se na obé strany soucasné. Nakupni
cena byva viditelna na prvni pohled. Vykupni cena nikoli — nékteré firmy svou
vykupni cenu vlbec nezverejiuji, jiné ji uvadéji vyrazné pod trznim spotem. To je
informace sama o sobé. Skutecné rozhodovani o partnerovi nezacina u toho, kdo
prodava nejlevngji, ale u toho, kdo transparentné ukazuje, za kolik od Vas zbozi
jednou koupi zpét — a kdo tu cenu garantuje.

A jesté jedna véc, kterou si lidé mélokdy uvédomi. Trvalé rezerva v kovech nemusi
byt konecnou stanici — byva vstupni branou. Kdyz rezerva ¢asem roste a horizont
se prodluzuje, otevira se prostor pro dalsi pilife, které kovy doplnuji. Dobry partner
Vas cykly bohatstvi provadi dal: informuje o vyvoji trhu, vzdéldvd a postupné
otevird obraz toho, ¢im se klidna rezerva mize s ¢asem stat. Nezacina u prvniho
prodeje a nekonci u posledni faktury — je u Vas v kazdém kroku.

To je vlastnost, kterou byste méli mit ovérenou predem. Ne ve chvili, kdy penize
potrebujete.



OTAZKA 7 ZE 7

Co s tim udélaji moje deti?

Tato otdzka oddéli kratkodobé vynosy od trvalych rezerv. Mnoho investi¢nich
produktd zanika s majitelem nebo jeho cili. Nékdo se rozhodne odejit do penze, jiny
potrebuje penize na diim. Rezerva zmizi.

Fyzické drahé kovy jsou jiné. Zlato z roku 1800 vypada v ruce stejné jako zlato z
roku 2026. Generace, ktera ho predavd, nemusi svym détem vysvétlovat slozity

v/ v/

financ¢ni nastroj. Stadi fict: tohle je vase, opatrujte to.

A pokud je takovy poklad navic ulozen v profesiondlni Uschové ve Svycarsku — v
jurisdikci s mimoradnou tradici ochrany vlastnickych prav — stava se z néj
skutecné klidny rodinny majetek, ktery ¢ekd na své pokracovatele s nadhledem
nad tim, co se zrovna déje na trzich.

Pokud sporite s horizontem, ktery presahuje vase vlastni cile, mate stavbu
generacni. Tehdy nejde o dnesni vynos. Jde o to, aby vase vnoucata méla v ruce
néco hmatatelného, co bude stéle stejné vzacné jako dnes.

A pokud nemate déti, otazka zni jinak: co s tim chci, aby se stalo, az tady jednou
nebudu? | tato odpovéd patri do planu.



ZAVER

Sedm odpovedi v ruce

Pokud mate na vSech sedm otézek alespon zdkladni odpovéd, jste pfipraveni na
konkrétni rozhovor. To je rozdil mezi klientem, ktery prichazi nakoupit, a klientem,
ktery prichazi stavét.

Schiizka pak netrva hodinu navic na vysvétlovani zaklad(. Sednete si, polozite své
odpovédi na stll a spole¢né se podivame, jaky konkrétni mix kovd, jakou cilovou
¢astku a jakou pravidelnou platbu se k vasemu planu hodi nejlépe.

Vas dalsi krok

Pokud mate sedm odpovédi, pojdme jim dat konkrétni obrysy. Rezervujte si tricet
minut — bud on-line, nebo osobné u kavy.

Staci mi napsat na zbynek.joch@goldengate.cz. Termin najdeme v klidu, podle
toho, jak se Vam hodi. Zadny tlak, Z24dné jednorazové akce ,dnes nebo nikdy” —
trvala rezerva se buduje trpélivé, a tak se i zacina.

Zbynék Joch
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O autorovi a tomto privodci

Al services s.r.o., ICO: 11847476, jednajici Ing. Zbyrfikem Jochem, je smluvnim partnerem spole¢nosti
GOLDEN GATE CZ a.s. (dodavatel fyzickych drahych kovd a Komoditniho G¢tu) a sou¢asné vazanym
zastupcem spolecnosti Golden Gate finanéni sluzby, a.s. (ICO: 21809208, zapsany Vv registru Ceské
narodni banky).

Komoditni Ucet je nastroj pravidelného nakupu fyzickych drahych kovd. Cena drahych kovd kolisé v
¢ase a minuly vyvoj cen neni zarukou budouciho vyvoje. Investi¢ni nastroje (oteviené podilové fondy
Golden Gate) nejsou predmétem tohoto privodce. Blizsi informace k nim na vyzadani.

Tento prlivodce mé charakter obecné edukace. Neobsahuje individudini investi¢ni doporuéeni ani
navrh konkrétniho investi¢niho nastroje. Pfed uzavrenim jakékoli smlouvy je zédkaznik informovén o
vSech podstatnych parametrech produktu, ndkladech a rizicich.
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